
软件代理协议书
                                 （以下简称甲方）与泉州腾龙软件开发部（以下简称乙方），本着平等互利的原则，经友好协商，就甲方作为乙方产品代理,负责乙方产品销售服务相关事宜，达成如下协议：
一、销售产品、地区及期限
1.   乙方授权甲方为“福建泉州腾龙软件”的代理商，活动地区为                 ，期限为____年(_____年____月____日至_____年____月____日止)。

2.     甲方有权使用“泉州腾龙软件代理商”的名义从事一切有关销售本协议规定产品的合法商业活动，授权销售产品_____________________________________________________________
______________________________________________________________________________。
3.     甲方原则上只能在授权的地区内销售所授权销售的产品。​​​
二、乙方的责任、权利和义务
1.      为甲方提供销售所需的技术资料及宣传资料样本。
2.      指导协调甲方的销售行为，最大限度地占领市场。
3.      及时将有关的客户信息通知甲方，以便用户就近了解公司产品。

4.      负责产品的市场推广及销售策划工作，积极配合甲方做好当地的市场宣传活动及重要客户攻关工作。
5.      乙方有权根据本协议的有关规定监督、检查协议执行情况，并在一定时间内考核甲方所完成工作情况，并有权决定是否保持其代理商资格。
6. 如果产品有损坏，乙方有义务进行更换。

7. 负责甲方销售客户的核心技术支持工作。
三、甲方的责任、权利和义务
1. 甲方保证严格尊重产品版权及商标权，保证不以任何方式重做、复制、拷贝或泄露、传播、散布所授权销售产品及序列号，保证不以任何方式对所销售产品进行解剖、汇编、反汇编。

2. 甲方不得同时代理其他品牌的同类产品。

3. 收集当地市场信息，并及时反馈给乙方。
4. 负责销售客户的售后服务工作。
5. 甲方不得销售授权产品的非法渠道版本，否则一经发现将撤消其销售资格。乙方保留追究其法律责任的权利。
6. 甲方有义务保护有关的商业机密，提供当地的市场动态，拟订本产品的行销计划，举办演示展销会等。
7. 甲方在媒体上刊登的授权销售产品价格和实际销售价格不得低于乙方规定的价格。如确需变动，必须取得乙方的同意。
四、折扣政策
五、培训及市场活动
1. 乙方将根据具体情况对甲方进行不定期的销售培训和技术培训。

2. 甲方在取得代理资格之后，可以在本地区范围内发展经销商。发展经销商的具体办法需要乙方同意。腾龙软件代理商按地区范围设置，不区分级次，没有总代理和区域代理之分。
3. 乙方在市场宣传活动时，根据实际情况及甲方提出的要求，将不同程度地在各种形式的宣传中与甲方合作，包括刊登甲方名称与联系方式。
六、法律效力
1. 本协议内容的解释权在乙方。

2. 变更本协议条款中的任何内容，需有双方签字的正式书面文件。

3. 乙方对甲方的销售授权期满后，本协议自行终止，协议到期后可以续签。
4. 本协议之未尽事宜由双方协商解决。
5. 本协议经双方签字盖章即生效。
6. 本协议一式两份，双方各执一份，未尽事宜由双方协商解决。
 甲方：                             乙方：福建泉州腾龙软件有限公司
（盖章）                                  （盖章）

负责人（签字）：                                      负责人（签字）：
 
日期：                                                 日期：

地址：                                    地址：福建安溪县城中山路颖如桥外21幢5层
电话：                                    电话：0595-23114580   013505038289

传真：                                    传真：0595-23267280

